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Вступление
Представьте, что вы начинающий адвокат, надо работать 

и помощи попросить не у кого (теперь ты адвокат, ты на ули-
це, а кругом враги). Обычно есть товарищи, у которых можно 
попросить совета, но любой адвокат действует всегда на свой 
страх и риск — в этом суть его статуса, он не простой юрист, 
отвечать за ошибки ему, а не «начальнику».

Воспринимайте эту книжку как вашего помощника, кото-
рый подскажет:

— как вести себя в  рамках следственных/судебных/про-
цессуальных действий;

— откуда ждать подвоха и как не загнать самого себя в ло-
вушку;

— какие документы нужны для подстраховки и  в  каком 
случае;

— как не подставиться под нарушение адвокатской этики;
— как максимально эффективно отработать в сложной си-

туации;
— практические полезности и советы;
— и многое другое, такое, что позволяет адвокату пони-

мать определенные вещи и  правильно реагировать на  ситуа-
цию, не набивая шишек. Как известно — умные учатся на чужих 
ошибках, не обязательно самому совершать прыжки на грабли, 
которые кого-то уже наказали за самонадеянность.

В этой книге мы вместе с нашим героем, условным адвока-
том, последовательно пройдем все стадии развития уголовно-
го дела и  рассмотрим практические нюансы в  деятельности 
защитника, препятствия и ловушки на его пути.

Конечно, наибольшую пользу книга принесёт адвокатам — 
начинающим специалистам, она многое подскажет и от многих 
ошибок предостережёт, а опытным адвокатам поможет взгля-
нуть на какие-то вопросы с новой стороны. Польза будет и для 
«неадвокатов» — например, если приходится защищать само-
го себя или своих близких (вы сможете понимать логику всего 



Вступление 	  5

происходящего по  уголовному делу и  грамотно действовать, 
опираясь уже на свои собственные знания).

В этой книге мы разбираем процессуальные моменты и си-
туации. Вы не  найдете здесь информацию о  том, как писать, 
например, кассационную жалобу или что вылавливать в обви-
нительном заключении. Это был бы слишком объёмный труд, 
и это темы для отдельной книги.

Материал раскрывается с  точки зрения адвоката, но  это 
лишь такая манера повествования  — мы стараемся показать 
картину не с одной стороны, а объективно (насколько это воз-
можно). Например, в какой-то ситуации вы поймете, как видит 
картину следователь, прокурор, судья — что ими двигает, поче-
му они так себя ведут (а действует они определенным образом 
вовсе не потому, что упиваются властью и «сажают невинных 
по темницам» для собственного удовольствия).

Итак, вы адвокат, работа начинается — в бой!



Коллегия или собственный 
адвокатский кабинет
Перед началом процессуальных баталий пройдёмся по неко-

торым организационно-техническим моментам, которые обыч-
но беспокоят начинающего специалиста («неадвокаты» могут 
бегло проскочить первые главы, но далеко не убегайте — даль-
ше будет уже интересно для всех).

После сдачи экзамена или после перевода в другой регион 
адвокат обязан выбрать для себя какую-то форму образования: 
как ему работать — в коллегии, бюро или создать собственный 
кабинет (ч. 6 ст. 15 ФЗ № 63-ФЗ «Об адвокатской деятельности 
и адвокатуре в РФ»)?

Для начинающего адвоката вариантов немного — сразу уч-
редить свой кабинет он не  может, для этого необходимо сна-
чала наработать три года адвокатского стажа (ч.  1 ст.  21 ФЗ 
№  63-ФЗ). Поэтому деваться ему некуда, нужно прибиваться 
к коллегии или к бюро.

Разницу между коллегией и  бюро разбирать не  будем, она 
не столь важна, поскольку принцип у них один. Бюро разве что спло-
ченнее, а в коллегии адвокаты могут даже и не знать друг друга.

Основная организационная разница содержится между 
кабинетом и коллегией. И хотя в самом начале адвокату путь 
в  «кабинетчики» пока закрыт, но  уже на  старте стоит ориен-
тироваться, что такое кабинет и с чем его едят. Просто чтобы 
знать — надо ли к этому стремиться или оставаться в колле-
гии/бюро и дальше после достижения порога стажа.

Итак, нужно понимать  — где работа лучше, где легче, где 
тяжелее, где прибыльнее. И разберем мы строго практические 
моменты.

Коллегия
•• Коллегия может давать адвокату клиентов, подкидывать 

работу. Может, но никаких гарантий — где и как. Какие-то кол-
легии занимаются привлечением клиентов и распределяют их 
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между своими адвокатами, а какие-то просто выполняют фор-
мальные обязанности: вот тебе рабочее место — крутись как 
хочешь. Кстати, если коллегия даёт своим адвокатам клиентов, 
то это тоже не по доброте душевной, а за «долю малу», то есть 
за  процент от  гонорара (а  процент этот может быть весьма 
значителен). Ещё нюанс в работе с клиентами от коллегии — 
самые хорошие дела перепадут тому, кто «ближе к телу» руко-
водства коллегии. Если вы пришли «с улицы», то, скорее всего, 
пока в любимчиках числиться не будете.

•• Коллегия обычно предоставляет место, где можно встре-
титься с клиентом, даже поработать. Там же есть офисная тех-
ника, бумага и прочие канцелярские полезности.

•• Коллегия организационно берёт на себя бухучет, занима-
ется налоговой отчетностью, платит налоги, страховые взно-
сы, взносы в  палату (за  счёт адвоката, конечно, просто адво-
кату не надо заморачиваться вопросами сколько, куда и когда 
платить).

•• Все заработанные адвокатом деньги идут через счёт кол-
легии, а потому коллегия видит, сколько зарабатывает адвокат.

•• Коллегия выдаёт ордера. Обычно это не проблема, но воз-
можна ситуация, когда с председателем складываются не очень 
тёплые отношения, а выдаёт ордера как раз он. Конечно, не да-
вать ордер он не вправе, но если всё-таки не даёт и вы решили 
«жить по уставу», то можете «покачать права».

•• Коллегия берёт с адвоката дополнительный ежемесячный 
взнос на организационные нужды коллегии.

•• В коллегии работают коллеги — есть с кем посоветовать-
ся, у кого спросить, пообсуждать правовые и не очень нюансы.

Конечно, начинающий адвокат понимает, что такое колле-
гия, он ведь с неё и начинает свой путь. Коллегия берет на себя 
всякие формальности, вызывающие опаску у молодого специа-
листа  — все эти отчётности, вычеты, налоги, отвлекающие 
от основной работы. Да и не надо самому заморачиваться с по-
иском офиса. Так зачем думать про кабинет?

Пояснение для тех, кто только думает стать адвокатом 
и в целях разведки просматривает вакансии для адвокатов. 
Если ваши будущие адвокатские охотничьи угодья предпола-
гаются в крупном городе, то вы найдёте много внешне очень 
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привлекательных вакансий — там и зарплата ого-го, и всякие 
«перспективы», да «дружные коллективы». Но всё не так ра-
дужно — это вакансии коллегий. А коллегиям нужны рекруты, 
от  них идут членские взносы. Это от  вас желают получить 
деньги, а не выдать их вам.

Нет, это не  значит, что стоит бояться коллегий, тем более 
деться от них вначале и некуда — просто учитывайте указан-
ные выше нюансы. Кроме того, ведь бывают и хорошие колле-
гии, где действительно помогут встать на  ноги и  будут заин-
тересованы в вас не только как в источнике членских взносов.

Кабинет
•• Всё сам, всё сам. И бухучёт, и налоги, и страховые взносы… 

Другое дело, что это совсем не  сложно  — то  же начисление 
и  уплата страховых взносов сейчас делаются одним кликом 
в  личном кабинете на  сайте Федеральной налоговой инспек-
ции. Заполнение декларации, отчётность — всё это совершен-
но не должно пугать. Кроме того, сам занимаешься налоговы-
ми вычетами, ведь не  факт, что в  коллегии бухгалтеру будет 
до этого дело.

•• Место под офис  — тоже сам. Зарегистрировать кабинет 
можно и по своему месту жительства, но вот встречаться с кли-
ентом в квартире не каждый может себе позволить. Но никто 
и  не  обязывает иметь офис  — можете организовать рабочий 
процесс удалённо с учётом выездов в суды, СИЗО, на следствен-
ные действия? Отлично, так тоже можно полноценно работать.

•• Все заработанные деньги адвокат проводит через себя — 
у него свой банковский счёт. Открытие счёта также сейчас со-
всем не проблема. Во многих банках это делается онлайн, даже 
не нужно никуда ездить.

•• Клиентов находишь сам, как хочешь, так и ищи. Это тоже 
проблема — но её прогнозировать стоит уже тогда, когда по-
явилась мысль стать адвокатом. Адвокат живёт охотой — что 
сам добыл, то и твоё, зарплату ему никто не платит. Развитие 
своего сайта, реклама или другие варианты  — у  каждого ин-
дивидуально. Даже в  хорошей коллегии без своей стратегии 
развития адвокат будет довольствоваться тем, что ему дают 
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(а  тогда смысл становиться адвокатом, проще сидеть на  зар-
плате обычным юристом).

•• Ордера сам себе выписываешь, ни у кого не просишь.
•• Общение с коллегами никуда не уходит, просто это основа-

но уже на личном знакомстве.
В кабинете у адвоката полная автономия, сам себе началь-

ник, никто про твои дела не знает. С одной стороны, никаких 
дополнительных взносов и отчётности, но с другой — сам всё 
организовываешь.

Если стремитесь к автономности, то кабинет — это ваш ва-
риант. Но это при условии, что можете себе позволить свобод-
ное плавание — есть откуда взять клиента, есть где и как орга-
низовать рабочий процесс. При этом самостоятельное ведение 
отчётности и уплата взносов/налогов не должна пугать — это 
просто, а раз уж вы своими силами стали адвокатом, то к таким 
небольшим сложностям вам не привыкать.

Но кому-то кабинет вовсе и не нужен — зачем чинить то, что 
не ломалось. Если комфортно работается в коллегии, если там 
есть перспективы, то зачем рисковать.

Кроме того, выбор как в ту, так и в другую сторону всегда 
можно сделать без ограничений в количестве попыток — мож-
но переходить между разными формами адвокатских образо-
ваний сколько хочешь.



Финансовый вопрос. Какие траты 
ждут адвоката
Оценим свои финансовые перспективы и  будем исходить 

из того, что тепличных условий у нас на старте нет (нет благо-
детелей, взявших «под крыло», нет стартового капитала) — мы 
начинаем на высоком уровне сложности.

Итак, адвокатская «корочка» наконец-то в кармане, но гоно-
рары нам платить ещё никто не спешит, а на горизонте уже ма-
ячит мрачная туча расходов. Не самая приятная сторона адво-
катского статуса — это его обязательные платежи. Если юрист 
«на зарплате» не заботится о том, что и куда уплатить, то у ад-
воката с этим всё печальнее.

Сейчас мы не касаемся расходов, связанных со сдачей экза-
мена, получением статуса или переводом в  другой регион  — 
в  каждом регионе свои суммы, и  они очень сильно различа-
ются. Например, перевод из региона в московскую палату это 
вполне серьезная «копеечка» — в 2023 году сумма составляла 
около 200 000 руб. А  вот другой интересный пример: вступи-
тельный взнос в  адвокатскую палату Алтая в  2023 году был 
аж 800 000 руб. (нет, это не опечатка в ноликах, именно такая 
сумма). Но это расходы разовые и их нужно закладывать в бюд-
жет в самом начале адвокатского пути.

Далее адвоката ждут и  другие регулярные платежи, кото-
рые ежегодно увеличиваются. Для примерного понимания кра-
сивой жизни адвоката приведём такие же примерные платежи, 
которые были в 2023 году (то, что этот год в прошлом, пусть 
вас особо не смущает — суммы постоянно растут и в зависимо-
сти от региона могут сильно различаться):

•• Ежемесячные взносы в адвокатскую палату — в каждом 
регионе свои. Для примера возьмём Москву — размер ежеме-
сячного взноса в 2024 г. — 1900 руб.

•• Ежемесячные взносы в  адвокатскую коллегию (понятно, 
что это актуально для тех, кто состоит в коллегии). В каждой 
коллегии свои взносы  — просто, как «средняя температура 
по больнице», в Москве это 10–20 тыс. руб.
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•• Ежегодные страховые взносы — это то, что обычного ра-
ботника «на зарплате» мало заботит, за него всё считает и пла-
тит работодатель, а  вот адвокат платит за  свой счёт. Сейчас 
взносы в  пенсионный фонд и  фонд обязательного медицин-
ского страхования являются единым налоговым платежом 
(ЕНП) — хоть в  чём-то облегчение, не надо считать отдельно. 
Так, за  2025 год адвокат должен был заплатить минимум 53 
658 руб. Почему минимум? Потому что, если доходы адвоката 
по итогам года превысят 300 000 руб., то с суммы превышения 
нужно дополнительно уплатить взнос 1  %.

•• Налог на доходы физических лиц (НДФЛ) — со своих дохо-
дов адвокаты платят 13 %. Никак «прицепиться» к 6 %, которые 
платят индивидуальные предприниматели, не получится. Ад-
вокатская деятельность не  считается предпринимательской, 
она не  про зарабатывание денег, а  «во имя справедливости». 
Понятно, что всё это отражается на размере гонорара и платит 
в  итоге за  эти высокоморальные налоговые подходы клиент. 
На статус самозанятого тоже не рассчитывайте.

•• Еще вспомним про курсы повышения квалификации (адво-
кат обязан повышать квалификацию, и ему, естественно, в этом 
не помогут бесплатно). В некоторых палатах есть и другие «по-
винности»  — например, обязательная подписка на  какие-то 
издания.



Адвокат и самозанятость
С точки зрения налогового статуса для сотрудников банков, 

налоговой и прочих государевых служащих адвокат — это та-
кая «неведома зверушка».

Практический совет: не  пытайтесь разъяснять в  банке, на-
пример, особенности статуса адвоката в  ответ на  вопросы 
«вы ИП?», «какой у вас ОГРН?» — просто говорите «я как но-
тариус». Хоть это и не совсем так, но быстрее приводит к по-
ниманию.

Действительно, налоговый статус адвокатов вызывает во-
просы  — налоги он платит за  себя сам по  ставке НДФЛ, как 
за  обычный доход граждан, никаких предпринимательских 
льгот он не имеет. Тут довольно странная логика: с одной сто-
роны — адвокат должен защищать, а не зарабатывать, а с дру-
гой — за такие благородные цели никаких льгот по сравнению 
с предпринимателями ему не положено, при этом зарплату ему 
никто не платит.

Такое прекраснодушие влечёт много негативных послед-
ствий: издержки адвоката просто закладываются в  гонорар 
и платит в итоге клиент, плюс адвокатов провоцируют на по-
иск обходных путей.

Ну да ладно, исходим из того что есть: с «плюшками», поло-
женными предпринимателям, всё понятно, а как быть с таким 
замечательным статусом, как «самозанятость»?

Самозанятость  — отдельный налоговый режим, который 
введен в порядке эксперимента с 2019 года. В этом режиме нет 
отчетности и  обязательных взносов, а  налоговая ставка ми-
нимальна (4–6 %). При этом его можно совмещать с основным 
режимом, например, работать на заводе, быть обычным «фи-
зиком» (бухгалтерия, например, завода сама удерживает 13 % 
НДФЛ из зарплаты), и при этом параллельно разводить и про-
давать щенков элитных пород (и быть для этой деятельности 
самозанятым со ставкой 4 %).

Здорово было  бы адвокату под такой режим попасть. 
Но не всё так просто: адвокат — он как несчастный кот Шрё-
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дингера он одновременно может быть самозанятым (прямое 
разрешение) и не быть им (прямой запрет).

Это как так?
Разъяснения Комиссии по  этике и  стандартам палаты1 

(кратко своими словами):
•• Приоритетом для адвоката является защита «сирых и 

убогих», а вернее — всех подзащитных. Для этих целей возна-
граждения за работу и налоговые льготы значения не имеют: 
главное — защита.

•• Адвокат может быть самозанятым, но только если самоза-
нятость не применяется к адвокатской деятельности.

Иначе говоря, вознаграждение по  адвокатскому соглаше-
нию (или выплаты адвокатам «по 51‑й») никогда не может под-
падать под режим самозанятости (прямой запрет). Ну а делать 
что-то адвокатское вне рамок соглашения нельзя. Всё, что вы 
делаете с  использованием статуса адвоката  — не  может под-
падать под самозанятость. Консультации и  прочие правовые 
советы — это тоже адвокатская деятельность.

Но вот все побочные доходы можно подводить под самоза-
нятость. А это любая неадвокатская деятельность, подпадаю-
щая под виды самозанятости2. Не  цитируя закон скажем, что 
это любая деятельность кроме прямо указанных исключений 
(работа по трудовому договору, продажа недвижимости и про-
чие, там же указывается и наша любимая адвокатская деятель-
ность).

Что такое адвокатская деятельность указано в  ст.  1 и  ч.  2 
ст. 2 Федерального закона «Об адвокатской деятельности и ад-
вокатуре в  Российской Федерации». Опять без цитат своими 
словами  — это юридическая помощь в  форме консультаций, 
составлении «правовых бумажек», представительство в  судах 

1 «Разъяснение Комиссии по этике и стандартам Федеральной палаты адво-
катов Российской Федерации по  вопросам осуществления адвокатом деятель-
ности в качестве самозанятого гражданина» (утв. решением Совета Федераль-
ной палаты адвокатов от 14.02.2024, протокол № 11).

2 Федеральный закон от 27.11.2018 № 422-ФЗ (ред. от 08.08.2024) «О прове-
дении эксперимента по установлению специального налогового режима “Налог 
на профессиональный доход”».
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и  всяких госорганах. Всю эту деятельность нельзя подводить 
под самозанятость — а всё остальное можно.

Ну например, если вы своими руками вяжете мягкие игруш-
ки (не  перепродаёте, а  именно сами создаете товар), всяких 
милых кошечек-собачек и  продаете их  — это никаким боком 
адвокатскую деятельность не  затрагивает, это можно подво-
дить под самозанятость. А если вы платно даете массовые кон-
сультации под слоганом «гуру юриспруденции советует “как 
быть” по цене чашки кофе» — то тут нет, это адвокатская дея-
тельность.

Кстати, для сдачи недвижимости в  аренду адвокат может 
(и должен) зарегистрироваться в качестве ИП — это отдельное 
исключение.


