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ПРЕДИСЛОВИЕ АВТОРА 
К ОРИГИНАЛЬНОМУ 

ИЗДАНИЮ

Ч
то общего у Генри Форда, основателя автомобиль-

ной компании Ford, Александра Белла, изобрета-

теля телефонной связи, и Джона Д. Рокфеллера, 

первого долларового миллиардера в мире?

Этих выдающихся и богатых людей объединяет то, 

что Эндрю Карнеги по секрету поделился с ними своей 

формулой успеха. Именно благодаря ей они достигли 

финансовых и предпринимательских высот.

Более четверти века назад он рассказал мне её лично 

при встрече. Эндрю Карнеги, филантроп, мультимиллио-

нер и автор «Евангелие от Богатства», хитро поглядывал 

на меня, пока я пытался переварить всё, что он мне 

поведал.

Когда же старый шотландец понял, что я уловил ос-

новную идею, то спросил:

— А вы готовы потратить свою жизнь, чтобы донести 

этот принцип успеха миру, поделиться им с людьми, 

которые без него влачат жизнь неудачников?

Я ответил, что готов.
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И с помощью мистера Карнеги мне удалось сдержать 

это обещание. Более двадцати лет я по его заданию 

анализировал, как сотни успешных людей сделали свои 

состояния.

В результате появилась эта книга, которая и вам рас-

кроет эту формулу, секретный алгоритм или принцип 

успеха — называйте это, как хотите. Мистер Карнеги 

захотел, чтобы знание, принёсшее ему колоссальное 

состояние, стало достоянием всех людей. Включая тех, 

у кого из-за трудностей и забот нет ни времени, ни 

желания размышлять о том, как другие зарабатывают 

деньги.

Он надеялся, что я смогу проверить и показать дей-

ственность этого алгоритма успеха на опыте многих 

мужчин и женщин, трудящихся в самых разных обла-

стях. Некоторые с его помощью сделали состояния. Дру-

гие успешно использовали его для обретения семейной 

гармонии. И вы сможете, но при условии, если знаете, 

чего хотите от жизни.

Я не знаю человека, который бы пользовался прин-

ципом Карнеги и не добился успеха. При этом не знаю 

людей, которые достигли бы успеха без него. И на этом 

основании я делаю вывод: принцип этот, будучи частью 

знаний, необходимых для самоопределения, более ва-

жен, чем любые знания, полученные через систему, 

носящую название «образование».

Я не пытаюсь принизить значение формального обра-

зования, но хочу высказать своё абсолютное убеждение 

в том, что люди, овладевшие формулой успеха и приме-

няющие её на практике, смогут достичь высокого поло-
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жения, разбогатеть и жить по своему усмотрению, даже 

если за их плечами не будет образовательного багажа. 

Например, Генри Форд никогда не учился в универси-

тете и даже в колледже.

Принцип, о котором я говорю, будет упоминаться 

в этой книге не меньше сотни раз. Я не стану его вам 

разжёвывать, потому что он гораздо более эффективен, 

когда слегка завуалирован, но при этом оставлен на 

виду, чтобы те, кто уже готов и целенаправленно ищет, 

смогли его найти. Вот почему мистер Карнеги передал 

мне его, не давая точного определения.

Если вы готовы воспользоваться принципом успеха, 

то найдёте его в каждой главе хотя бы раз. Когда я рабо-

тал над этой книгой, мой сын, который как раз закан-

чивал колледж, прочёл рукопись второй главы и открыл 

этот секретный принцип для себя. Он использовал полу-

ченную информацию настолько эффективно, что нашёл 

первую работу с заработком, значительно превышаю-

щим средний уровень.

Я вкратце рассказал об этом во второй главе. Когда 

вы её прочтёте, то, поймёте, что не обещаю слишком 

много! Даже если вы уже отчаялись или просто по при-

вычке негативно смотрите на жизнь, если вы устали 

и опустили руки, если вас сломила болезнь или физиче-

ская травма, то история моего сына и рассказ о том, как 

он воспользовался этим секретным алгоритмом, может 

стать вашим личным оазисом в пустыне Утраченной 

надежды.

Президент Вудро Вильсон пользовался во время Пер-

вой мировой войны этим принципом успеха. Его пере-
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давали каждому солдату, отправляющемуся в окопы, во 

время подготовки перед отправкой на фронт. Он же 

помогал президенту собирать средства, необходимые 

для ведения войны.

Самое удивительное в принципе Карнеги не то, что 

люди, узнавшие о нём и использовавшие его, оказались 

на волне успеха. А то, что им пришлось приложить для 

этого минимум усилий! И все их неудачи остались в про-

шлом! Если сомневаетесь, просто запомните/запишите 

имена всех, кто использовал этот принцип, проверьте 

их достижения — и убедитесь сами.

В нашем мире не бывает такого, чтобы что-то доста-

валось нам даром! Секретная формула успеха, о которой 

я расскажу, тоже даётся не бесплатно. У неё есть цена, 

хотя она и несоизмерима с её ценностью. Те, кто не 

станет сознательно стремиться овладеть ей, не смогут её 

получить ни по какой цене. Эту формулу успеха невоз-

можно отдать, невозможно купить за деньги, потому что 

состоит она из двух частей. И одной частью уже обла-

дают те, кто к успеху готов.

Задолго до моего рождения этот секрет успеха узнал 

Томас А. Эдисон. И использовал его так разумно, что ему 

удалось стать ведущим изобретателем в мире, хотя за 

его плечами было всего три месяца школы!

Также этим принципом овладел деловой партнёр 

мистера Эдисона. И он сумел использовать его настоль-

ко эффективно, что, зарабатывая всего 12 000 долларов 

в год, смог сделать огромное состояние и отойти от ак-

тивных занятий бизнесом ещё в молодости.
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О нём я расскажу вам в начале первой главы. И это 

убедит вас, что богатство достижимо, что и вы можете 

стать тем, кем хотите стать, что деньги, слава, призна-

ние и счастье всегда в пределах досягаемости тех, кто 

готов использовать свои знания и преисполнен реши-

мости.

Откуда я это знаю? Вы получите ответ, прежде чем 

перевернёте последнюю страницу этой книги. Может 

быть, вы найдёте его уже в первой главе.

Когда вы будете читать эту книгу, секретная формула 

успеха, о которой я говорю, просто спрыгнет со стра-

ницы и встанет прямо перед вами — если вы к этому 

готовы! Вы просто узнаете её. Неважно случится это во 

время чтения первой или последней главы, это станет 

поворотной точкой вашей жизни.

И вот мы подходим к первой главе нашей книги — 

к истории моего близкого друга, который увидел и по-

нял этот мистический алгоритм. Его достижения в биз-

несе доказывают, что он сумел использовать своё знание 

в полной мере. Читая описание его успеха и вдохнов-

ляющие истории многих других людей, помните, что 

они имели дело с теми же жизненными проблемами, 

что и мы все.

Эти проблемы почти всегда связаны с желанием зара-

ботать на жизнь, обрести надежду, смелость и душевное 

спокойствие, накопить достаточно денег, чтобы насла-

ждаться свободой — физической и духовной.

Читая эту книгу, помните также и о том, что в ней 

описаны лишь факты, и никакого вымысла. И главная 


