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Вступление 

Вступление

Экономические кризисы — это нормальное, за-

кономерное, периодически возникающее явле-

ние. Именно так, не удивляйтесь! Любой ученый-

экономист подтвердит вам это. Есть целый раздел 

макроэкономики, занимающийся изучением кри-

зисов; благодаря ученым, работающим в этой сфе-

ре, мы знаем о «теории циклов». Экономическое 

развитие циклично.

Как бы фатально это ни звучало, это значит, что 

экономический кризис в любой стране рано или 

поздно произойдет, хотим мы того или нет. В ка-

кой промежуток времени это случится — зависит 

от многих факторов. Есть циклы, повторяющиеся 

раз в 3–4 года, есть те, виток у которых 7–9 лет.

Конечно, оказавшись в  эпицентре урагана, 

сложно воспринимать его как просто природное 

явление. Однако и оттуда есть выход!

Эта книга, составленная на основе методик зна-

менитых мастеров в области финансового процве-

тания, станет вашим «спасательным кругом» в пе-

риод экономических потрясений. В ней вы найдете 

бесценные советы, которые помогут вам не просто 

сохранить финансовую стабильность, но и улуч-

шить свое материальное положение. Используйте 
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этот период как возможность для грандиозного 

прорыва! Доверьтесь великим учителям бизнеса 

и научитесь видеть мир под новым углом — вам от-

кроется колоссальное количество захватывающих 

дух возможностей!

Несомненно, человек всегда, в любое время, 

стремится к богатству и процветанию. В кризис эти 

желания ничуть не становятся меньше; возмож-

но, даже наоборот, они набирают силу и уверенно 

овла девают сознанием человека.

Это — абсолютно нормально! Стремиться к луч-

шей жизни, желать большего, чем имеешь сейчас, 

хотеть воплощения самых смелых своих мечта-

ний — все это говорит о развитии человека. Кто 

ничего не желает, тот не развивается!

Как же так, спросите вы, в кризис желать богат-

ства? И не просто богатства, а даже его преумноже-

ния? Именно так! Даже в кризис можно не думать 

о том, чтобы «только пережить тяжелые времена», 

а быть смелее в своих желаниях и осуществить их. 

Скажем больше: экономический кризис, как бы 

странно это ни звучало, может быть даже лучшим 

временем для преумножения состояния! Причина 

в пессимистически настроенном обществе: мало 

кто вынашивает смелые планы приобретения бо-

гатства, и вам это как раз на руку.

Наверняка вам неоднократно приходилось за-

думываться о том, почему кому-то удача, богатство 

и благополучие будто сами идут в руки, а кто-то 

вынужден зубами и когтями выцарапывать у судь-

бы знаки внимания. Возможно, вы относите себя 
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к  этим вторым. Не  исключено, что вы считаете 

жизнь несправедливой и не понимаете, почему 

одним все, а другим — ничего.

Что ж, ничего необычного в таких мыслях нет. 

Так думают много, очень много жителей планеты. 

Как вы отреагируете, если узнаете, что действи-

тельно есть приемы, секреты, рычаги, благодаря 

которым можно привлечь к себе успех и богатство? 

Считаете это невозможным? Меж тем, такие методы 

существуют.

Данная книга как раз и рассказывает про такие 

невероятные инструменты — уникальные прак-

тики процветания. Это не пустое выражение типа 

«палочки-выручалочки». Есть немало авторов, ко-

торые годами изучали вопрос преумножения богат-

ства, разрабатывали собственные методики, про-

веряли их действие! Эффективность этих методов 

многократно доказана на практике, недаром имена 

их создателей ассоциируются у нас с процветанием 

и успехом.

Наполеон Хилл, Роберт Кийосаки, Брайан Трей-

си, Эдвард де Боно откроют вам секреты успеха 

в любой сфере деятельности, которую вы поже-

лаете избрать. А уроки Джона Кехо, знаменитого 

мастера работы с подсознанием, дадут вам допол-

нительное преимущество.

Единственное, что от вас требуется — следовать 

указаниям и регулярно выполнять упражнения. 

Ваше желание, настойчивость, упорство — вот то, 

чем необходимо вооружиться, приступая к чтению 

данной книги!



Наполеон Хилл
и его золотая 
формула успеха

Наполеона Хилла по праву называют класси-

ком науки успеха. Его книга «Думай и богатей» 

является одной из самых продаваемых и вот уже 

почти сто лет не выходит из разряда бестселлеров, 

побивая все мыслимые рекорды. Сам он построил 

ошеломительную карьеру и на практике познал, 

что же такое успех. Не удивительно, что президент 

Франклин Рузвельт назначил его на должность 

своего советника.

Главное — метод Хилла по достижению успеха 

не теряет актуальности и в наши дни! Формула 

успеха, выведенная Наполеоном Хиллом, позво-

ляет преуспеть в самых сложных условиях!

Смысл волшебного метода заключен во фразе: 

«Что разум человека может постигнуть и во что 

может поверить, того он может достичь». Однако 

все не так просто, как может показаться.

На протяжении двадцати лет в качестве журналиста 

Наполеон Хилл подробно интервьюировал самых 

успешных людей Америки, с целью найти секрет их 

успеха. Тщательно проанализировав сотни добро-

вольцев, Наполеон Хилл обнаружил определенные 

закономерности в жизни каждого, кто достиг успеха.


