
Для тех, кто умеет мыслить нестандартно

Возможно, эта книга вас насторожит. Но не бес-

покойтесь: не всякий быстрый способ разбогатеть 

означает мошенничество. Автор предлагает доступ-

ный и абсолютно легальный путь к быстрому богат-

ству. «Быстрому» — значит, в течение 5 – 10 лет, и вы 

должны быть к этому готовы. Путь, который указан 

в этой книге, — для тех, кто умеет мыслить нестан-

дартно и готов работать на себя.

Аарон Смит, Цинциннати

Очень скоро перестанете жить
от зарплаты до зарплаты!

Эта книга — уникальное пособие для того, кто 

действительно хочет стать богачом. Оказывается, для 

этого мало знать, что делать. Важно знать, чего не сто-

ит делать ни в коем случае! Эм-Джей описывает три 

общепринятых способа разбогатеть, которые приве-

дут вас к богатству, в лучшем случае, под конец жиз-

ни. И дает свой собственный метод, благодаря кото-

рому вы очень скоро перестанете жить от зарплаты 

до зарплаты!

Алан Миллер, Чикаго

Тем, кто не боится выходить
за рамки стереотипов!

Эта книга даже не столько о богатстве, сколько 

о том, как выбраться из рабства предрассудков и на-

чать самому контролировать свою жизнь. Не оболь-

щайтесь: способ автора не сделает вас богачом, если 

вам лень думать. Но тем, кто не боится выходить за 

рамки стереотипов, она реально помогает взлететь!

Барни Томпсон, Хьюстон



Правила, которые описывает автор, работают!

Это очень мудрая книга, хотя автор немного ци-

ничен, и — уж не будем скрывать — абсолютно не-

скромен в отношении своей личности. Кое-где он че-

ресчур хвастлив, кое-где даже высокомерен, но пра-

вила, которые он описывает, работают! Те, кому не 

удается разбогатеть, несмотря на все усилия, просто 

не знают этих правил. Выучите их наизусть — и успех 

вам обеспечен.

Билл Харрис, Филадельфия

Те, кто думает мелко, мелко и плавает

Масштаб, масштаб и еще раз масштаб! Те, кто 

думает мелко, мелко и плавает, — вот в чем убежда-

ет вас Эм-Джей ДеМарко в своей книге. Научитесь 

действовать и мыслить с размахом! Тогда вы набере-

те необходимую скорость для быстрого богатства. Не 

всем это по плечу, но тот, кто позволяет себе не ме-

лочиться, достигает многого.

Кларк Робинсон, Солт-Лейк-Сити

Эта книга — для любителей риска

Автор с самого начала дает понять, что его спо-

соб быстрого старта — не для любителей нечестной 

игры. Однако метод прекрасно работает в сомнитель-

ных структурах типа мультиуровневого маркетинга 

и финансовых пирамид. Испробовано на себе! Во-

обще же эта книга — для любителей риска. Если вам 

нужна стабильность и уверенность в завтрашнем дне, 

лучше не открывайте ее!

Боб Томпсон, Нью-Йорк
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Кейкс

Спасибо тебе за то, что ты была мне и матерью 

и отцом, за ту беззаветную жертву, которую ты при-

несла ради нас, своих детей. Я всегда буду в долгу пе-

ред тобой за твой незабываемый, по-матерински не-

жный рык «а не найти ли тебе работу, сынок», благо-

даря которому я решился восстать против финансовой 

посредственности.

Майклу Хиршу

Не знаю, существовала бы эта книга без тех слов 

поддержки, которыми Вы вселяли в меня бодрость 

в годы моего становления. Я не забыл их.

Всем участникам форума Fastlane

Благодарю вас за постоянные напоминания о том, 

что у меня еще осталось дело, которое надо доделать.


