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ОТ АВТОРА

Уважаемые читатели!

Книга, которую вы держите в руках, была написана с надеждой 

помочь как можно большему количеству людей, занимающих-

ся сетевым маркетингом. В настоящий момент в мире бизнеса 

происходят кардинальные перемены, и большинство людей — 

примерно 70% — не успевают адаптироваться к новой реаль-

ности, поэтому жизнь начинает на них давить.

В  материальном плане это происходит через повышение цен, 

из-за чего уровень жизни падает, а  старость при этом неумо-

лимо приближается. Образование, которое человек получил 

в молодости, а по сути — в другой реальности, не может обе-

спечить ему тот образ жизни, о котором он мечтал. Раньше ди-

плом гарантировал человеку рабочее место, он мог спокойно 

работать и повышать свое благосостояние. А сейчас жизнь пре-

вратилась в  своего рода чемпионат, спортивное состязание. 

Квалифицированный специалист, человек, получивший выс-

шее образование, не имеет гарантий на обеспеченную жизнь.

Все как в спорте: если на чемпионате вы завоевали титул чем-

пиона, это еще ничего не значит — вам надо каждый год, снова 

и снова его подтверждать.
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Жизнь от нас требует, чтобы каждый из нас был лидером.

Чтобы каждый год мы поднимались выше, превосходили самих 

себя.

Чтобы сегодня мы делали больше, чем вчера, а завтра — боль-

ше, чем сегодня... Но в реальности это невозможно.

Эта книга написана с целью дать людям возможность ускорить 

процесс саморазвития, особенно тем, кто занимается сетевым 

маркетингом.

Я отношусь к сетевому маркетингу с большим 

уважением. Ведь это — особенный бизнес, 

который дает шанс с минимальными инвестициями 

и минимальным риском реализовать мечту, добиться 

своих целей.

Я верю, что эта книга попадет в руки тех людей, которые пыта-

ются реализовать новые возможности, кто ищет шанс изменить 

свою жизнь в  лучшую сторону. Наверное, уже не надо никого 

убеждать в  том, что совершенствоваться необходимо, потому 

что сама жизнь направляет нас по этому пути.

Я  заметил, что в  последнее время отношение к  сетевому мар-

кетингу меняется в  лучшую сторону. Раньше люди не доверя-

ли ему, но сейчас начинают понимать, что это такой же бизнес, 

просто ему надо учиться. Многие люди отрицают сетевой мар-

кетинг только потому, что не понимают его.
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В этой книге вы найдете ответ на вопрос: «Почему не все люди 

могут зарабатывать в сетевом бизнесе, в чем заключается глав-

ная причина?»

Вы поймете, почему некоторые люди уходят из этого бизнеса 

и что надо делать, чтобы вы были здесь в безопасности.

Вы прочитаете о  том, чего нельзя делать, чтобы не оказаться 

в проигрыше.

Вы узнаете, как преодолевать те барьеры, которые есть в сете-

вом маркетинге.

Применяя на практике эти знания, вы сможете создать сильную 

команду, станете легендой сетевого маркетинга.

Вы станете лидером, у  которого будут брать автограф, мечтая 

работать вместе с ним.

Жизнь не стоит на месте, она развивается, и  вам надо стать 

сильнее, чтобы с  вами захотели работать достойные люди. 

 Слабых  людей необходимо мотивировать, а  сильных мотиви-

ровать не надо, их надо вдохновлять, потому что они уже при-

няли главное решение своей жизни  — решение быть успеш-

ными.

Изучите все принципы, которое есть в этой книге. Станьте силь-

ным лидером, оставьте свой след в  истории сетевого марке-

тинга. Особенно тщательно изучите главы, в которых говорится 

о  мышлении человека, о  том, почему не все люди понимают 

и принимают сетевой бизнес.

Хорошо усвойте главу о работе с возражениями, а также главу 

о формировании команды. В них очень много ценных советов, 

которые помогут вам.
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Не надо ждать лучших времен.

Не надо ждать, когда положение дел улучшится.

Не надо обманывать себя ложными надеждами на то, что ког-

да-нибудь все станет лучше. Само — не станет. Чтобы у вас все 

было хорошо, вам надо делать свое дело хорошо.

Когда вы совершаете правильные поступки, то получаете вы-

сокий результат. Это закон. А чтобы добиться успеха в сетевом 

бизнесе, необходимо получить специальные профессиональ-

ные знания.

Сейчас наступает время, когда нельзя заниматься сетевым мар-

кетингом между делом и  просто плыть по течению, ожидая 

удобного случая, благоприятного момента. Эти времена давно 

прошли.

Занимайтесь своей работой профессионально.

Не ждите благоприятных времен, не ждите с моря погоды.

Сформируйте свою команду — тогда вы сами будете создавать 

погоду. Вы увидите, как это работает.

От чистого сердца желаю вам успехов!

Сетевой маркетинг приносит в  нашу жизнь позитивные изме-

нения, снимает социальную напряженность. Вы сможете по-

мочь тем, кто остался без работы, и при этом воспитать в себе 

дух предпринимателя.

Помогайте как можно большему количеству людей заниматься 

этим бизнесом на профессиональной основе.
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Внимательно изучите эту книгу, сделайте ее своим другом, воз-

вращайтесь к ней в трудные моменты — и вы сможете добить-

ся высоких результатов.

Ваш покорный слуга, Саидмурод Давлатов

ПРИТЧА  ПРО  МАСТЕРА

Однажды ученик спросил у Мастера:

— Долго ли ждать перемен к лучшему?

— Если ждать, то долго! — ответил Мастер.
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ОТЗЫВЫ СЕТЕВИКОВ

РЗАБЕК  УТЕБАЕВ, дистрибьютор 8* с  почетным званием 

«Золотой лев» с  2* и  ПЧП компании «Тянши», Казахстан, 

г. Астана

— О сетевом маркетинге разными авторами написаны тыся-

чи книг и  проводятся сотни тренингов и  семинаров, поэтому 

очень сложно определиться с выбором. К тому же не все они яв-

ляются эффективными.

Книги и тренинги Саидмурода Раджабовича помогут вам сэко-

номить годы жизни. Профессиональный сетевик сразу оценит 

четкую систематизацию знаний.

Я  — сетевик с  18-летним стажем и  регулярно слушаю аудио-

записи семинаров Саидмурода Раджабовича на темы страхов 

и возражений, движущей и сдерживающей силы, плюсов и мину-

сов сетевого маркетинга и даже использую некоторые выдерж-

ки в своих выступлениях.

В  моей практике было много случаев, когда посещение нович-

ком даже одного семинара С.  Давлатова помогало ему опреде-

литься с  выбором в  пользу сетевого бизнеса и  начать актив-

ные действия.

Выражаю автору огромную благодарность за неоценимый 

вклад в развитие сетевой индустрии!
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КОМЕШ ГУЛЬЖАН, г. Талды-Курган, бриллиантовый руко-

водитель компании «Dari Life»

— Занимаюсь этим бизнесом 6 лет. До того, как я  встрети-

ла Наставника, мой доход составлял миллион тенге в  год. 

Команда у  меня была маленькая, нестабильная. Было всего 

2—3  лидера, товарооборот составлял $10  000 в  месяц. После 

обучения я  достигла впечатляющих результатов. Товароо-

борот моей команды вырос до $450  000 в  месяц. Сейчас у  меня 

в  команде 30  активных лидеров. В  2015  году мой доход соста-

вил 5  млн  тенге. В  2016  году мой доход вырос до 20 млн тенге. 

В этом же году я получила от компании в подарок автомашину 

и купила себе квартиру. А своего статуса, бриллиантовый ру-

ководитель, я добилась за тринадцать месяцев.

МАТКАРИМОВА  МАХАБАТ, г. Москва, компания «Оrifl ame», 

золотой директор

— Выражаю благодарность Саидмуроду Давлатову, я три раза 

посетила тренинг «Эффективные методы построение биз-

неса в  сетевом маркетинге». В  результате за один год струк-

тура у меня выросла в 30 раз, а мой доход увеличился в 10 раз. 

Советую всем посещать тренинги Саидмурода Давлатова по 

сетевому бизнесу.

ТУСИБЕКОВА ШОЛПАН, региональный директор, компания 

«Zepter International», г. Актау

— Я  три раза посетила мастер-класс Саидмурода Давлато-

ва. Мои результаты: оборот увеличился, бизнес стал процве-

тать, но самое главное — я закрыла кредиты на общую сумму 
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$500  000. Это реальный результат, который может вдохно-

вить многих. Кто хочет избавиться от долгов, расширить 

своей бизнес, увеличить оборот, именно для вас разработан 

этот мастер-класс.

В  процессе обучения происходит трансформация ума, люди 

переходят на новый уровень сознания, начинают понимать, 

в  чем именно они допускали ошибки, определяют, куда даль-

ше идти, формируют цели и  задачи. Для лидера это дорогого 

 стоит.
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ВВЕДЕНИЕ

«Нет более быстрого пути к  овладе-

нию знаниями, чем искренняя любовь к му-

дрому учителю. Чему бы ты ни учился, ты 

учишься для себя».
Петроний

Я уверен, что каждый читатель взял эту книгу с надеждой, что 

сможет приобрести новые навыки, узнает что-то полезное для 

развития своего бизнеса. Но учтите, что вы хорошо усвоите эти 

уроки только в том случае, если сможете создать у себя хоро-

шее настроение. Поэтому прежде чем начать читать эту книгу, 

настройтесь на позитивное восприятие.

Не важно, как вы это сделаете — искусственно, внушением или 

правильной музыкой, но хорошее настроение должно быть на 

первом месте для занимающихся сетевым маркетингом.

Обратите внимание: многие из вас занимаются сетевым мар-

кетингом уже давно, но одни имеют хороший доход, а  другие 

вообще почти не зарабатывают, они тратят годы, получая ко-

пейки, и  мечтают, что смогут когда-нибудь выйти на высокий 

уровень. Они хотят этого, они стараются, но ничего у  них не 

выходит.


