
[ БУДЬ В ТЕМЕ! ]



знаете, почему мой канал на-

зывается «Математика и фокусы»? 

Да потому что математика похожа на 

фокусы или даже на чудо, а настоя-

щий фокус и должен быть чудом. В то 

же время любой фокус — это потряса-

ющая волшебная головоломка, практи-

чески математическая задача, решение 

которой элегантно скрыто от зрителя. 

И конечно, самое главное — Матема-

тика и Фокусы (я не случайно пишу 

эти слова с большой буквы) — это 

моя давняя любовь, детские увле-

чения, ставшие моей профессией. 

ПɌɄȾɁɎ, ɋɌɄȾɁɎ 
всем любителям 

математики!

Я просто обязан сказать сло-

ва благодарности моей маме Раи-

се Петровне. Именно она привила 

мне, маленькому мальчишке, любовь 

к математике. Она поспособствовала мо-

ему увлечению фокусами, когда достала 



билет на представление знаме-

нитого иллюзиониста Игоря Кио 

в далёком 1974 году. В его ар-

сенале были фокусы из разряда 

математических, — это я понял 

намного позже. 

Математическими считаются фокусы, 

основанные на математических закономер-

ностях, на свойствах чисел, на арифмети-

ческих и алгебраических действиях, на ге-

ометрических законах. 

Как же научиться показывать фокусы? 

Невероятный ответ: «Чтобы научиться по-

казывать фокусы, нужно их показывать». 

Сначала, конечно, необходимо подробно 

разобраться во всей процедуре фокуса и 

отработать каждое действие. После этого 

можно показывать фокус публике, лучше 

всего близким людям, родственникам или 

лучшему другу. Но странности на этом не 

заканчиваются: ещё не научившись пока-

зывать ни одного фокуса, вы уже должны 

усвоить два самых важных правила фокус-

ника, о которых сейчас и пойдёт речь.
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1. Никогда и никому не раскрывайте 
секрет фокуса, даже близким друзьям. Не 

поддавайтесь ни на какие уговоры. Все по-
следствия такой слабости я испытал на соб-

ственной шкуре, сейчас для пущей убедитель-
ности я подробно расскажу вам, как это было. 

Однажды, в первые дни своего увлечения 

фокусами, я разучил классный трюк, который в 

своей интерпретации использовал Дэвид Коп-

перфильд во всемирно известном шоу. Фокус 

был отрепетирован так, что я уже не думал о 

порядке его выполнения и собирался проверить 

его на публике. Я собрал нескольких своих 

друзей и показал им фокус. Друзья были 

в шоке, восторг их был неописуем, и по-

хвалы вскружили мне голову. 

Друзья так восхищались моим искус-

ством, что я решил удовлетворить их лю-

бопытство. В подробностях я рассказал 

весь ход фокуса, раскрыв его секрет, а, 

должен заметить, у хорошего фокуса секрет 

всегда чрезвычайно прост. Так вот, открыв тай-

ну магии своим друзьям, я наивно думал, что 

получу в ответ порцию восторга. Как же я оши-

бался!

Вместо слов восхищения я услышал фразу, 

которую не хотел бы услышать вновь: «А-а-а! 

Так всё элементарно! Мы думали, ты мастер 
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иллюзий, непревзойдённый манипулятор 

и даже волшебник, а ты даже не экстра-

сенс, ты просто обманщик!»

Вечер был испорчен. Моя репутация 

мага и волшебника пошатнулась. Главная 

мои ошибка была в том, что, раскрыв 

секрет, я лишил зрителей удовольствия, ко-

торое связано с окружающей фокус атмос-

ферой тайны и загадки. Мне казалось, что им 

будет интересно и весело узнать секрет фокуса, 

но на деле зрители почувствовали себя обману-

тыми. Это был хороший урок! 

Говорят, умные учатся на своих ошибках, а 

мудрые на чужих. Будьте мудры: храните секреты 

фокуса. Справитесь? Сразу скажу, это будет непросто, 

вас будут умолять, требовать открыть тайну. 

Поэтому каждый фокусник должен найти для 

себя комфортную форму отказа. Я, например, на 

просьбы приподнять завесу тайны отвечаю в 

ироническом ключе с доброжелательной улыб-

кой: «Господа, я бы с удовольствием, но я дал 

слово гильдии магов, что не стану раскрывать 

никому секрета». Или так: «Друзья, не могу, я 

дал страшную клятву хранить тайну!» А мож-

но доверительно заметить: «Прошу прощения, 

господа, я дал слово джентльмена». Затем 

спокойно переходите к следующему номеру 

программы. 
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2. Никогда не повторяйте фокус для од-
ной и той же аудитории на одном и том же 

представлении, это может привести к раскрытию 
секрета фокуса!

Как-то раз я показывал в кругу друзей за-

мечательный камерный трюк по перемещению 

монет на небольшое расстояние. Это очень эф-

фектный фокус с хорошей концовкой, которая 

заставит зрителей ахнуть и разразиться апло-

дисментами. Всё произошло так, как и было 

задумано: концовка — восторг — овации. Всё 

замечательно! 

Но тут к нашей компании присоединился 

опоздавший общий друг. Тогда все присутству-

ющие уговорили меня продемонстрировать этот 

фокус ещё раз, и я, на свою беду, согласился. 

С первых секунд повторного показа я почувство-

вал, как несколько пар глаз следят за каждым 

моим движением. Вскоре очень простой секрет 

был раскрыт, и вместо удивления нового гостя 

я получил вздохи разочарования от всех. Тог-

да зрители разошлись с ощущением того, что 

какой-то пройдоха морочил им голову. 

Это  
потрясающе!

Итак, запомните! Ничто не долж-
но заставить вас показать фокус 
два раза подряд: ни аплодисменты, 


