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НЕКОТОРЫЕ ЛЮДИ БЕГУТ,  ЧТОБЫ ПОБЕДИТЬ 

ГЛАВА 1

Некоторые люди бегут, 
чтобы победить 

Я  должен признаться. В двух вещах. 
Во-первых, я  терпеть не  могу бегать. Во-вторых, я  довольно 

посредственный обувщик. 
Я хочу сказать, пошив обуви  — это вовсе не  то, в  чем я  осо-

бенно силен. Ну  вот, я  высказался и  стало лучше.
Хотя теперь то, что эта книга об основателе компании Reebok, 

может сбить вас с  толку. Надеюсь, вы  хоть немного заинтриго-
ваны. Так и  должно быть. Моя история, история Reebok,  — это 
не  просто рассказ о  бизнесе и  о  том, как усердно я  трудился 
в  течение тридцати пяти лет, сгорбившись над ботинком. Это 
не  заурядное путешествие по  хорошо продуманному маршруту 
и уж точно не сказка о том, как я рискнул миллионами и выиграл. 

Моя книга, и  правда, о  мотивации и  удаче, но  за этим кроет-
ся нечто большее. Гораздо большее. Как и  любая другая история 
успеха, моя не обошлась без жертв и расплаты за роскошь и бла-
госостояние, сопутствующие любому известному промышленнику. 
Ведь если ваше сердце охвачено страстью, в нем есть место только 
для одной любви.

Кто-то однажды сказал: «Невозможно добраться до вершины, 
не пройдясь по нескольким головам» или что-то в этом духе. Мой 
путь был не таков, по крайней мере, мне хотелось бы так думать. 
В  то  время как я  создавал бизнес и  писал книгу, никто не  по-
страдал, хотя я, конечно, могу ошибаться.
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ГЛАВА 1

Я рос в среде, где царила посредственность, а на тех, кто стре-
мился стать лучше, смотрели косо. Тогда в ходу были такие пого-
ворки, как «знай свое место» и «не раскачивай лодку». Их вби-
вали в  сознание общества, чтобы поддерживать в  нем порядок. 
А еще тогда было принято с добротой относиться ко всем вокруг.

Моя мама всегда говорила, что превыше всего в человеке поря-
дочность, наряду с уважением к окружающим. Но лично я считаю, 
что главное  — это способность постоянно работать над собой 
и  становиться лучше. Я  убежден, что своим успехом в  бизнесе 
я  обязан именно этой установке.

Дорога к нему не была ни прямой, ни гладкой. Если начистоту, 
по  большей части она вымощена решениями, принятыми второ-
пях. Многие из  этих решений были скорее реакцией на  вызов, 
чем действием на опережение, но цель была одна и та же: продать 
сегодня больше обуви, чем вчера.

И похоже, получилось. Хотя на то, чтобы вырасти из стартапа 
в спортивный бренд № 1 в мире, потребовался тридцать один год. 
Возможно, если бы я принимал решения получше, это произошло 
бы  раньше. Но  я  знаю наверняка, что без долгого и  извилистого 
путешествия я  не  дошел бы  до места назначения.

В  конце концов пока я  вел корабль под названием Reebok 
курсом, нацеленным на  успех, многое должно было встать 
на  свои места. Чему-то поспособствовал я, чему-то  — другие 
люди. Кое-что я хотел бы приписать своей деловой хватке, но не 
стану лукавить. В  конечном счете успех  — скорее вопрос везе-
ния, настойчивости (некоторые назвали бы  ее одержимостью) 
и  способности мыслить творчески  — так, чтобы в  неудаче уви-
деть возможность.

Не обошлось и  без «подходящего момента». Для любого 
бренда на  пути из  грязи в  князи чрезвычайно важно взлететь 
в нужную минуту. И пожалуй, самый лучший момент начать раз-
говор об этом — момент выстрела стартового пистолета. Кто-то 
бежит, чтобы побеждать других. Я  бежал, чтобы победить себя.
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НЕКОТОРЫЕ ЛЮДИ БЕГУТ, ЧТОБЫ ПОБЕДИТЬ  

Бах!

Я закрыл глаза, но не увидел темноты, только путь. С каждым 
моим шагом узкий беговой трек оставался позади.

Я слышал крики отца: «Давай, Джо, жми-жми-жми!», — но обод-
ряющий эффект его хриплого, прокуренного голоса таял с каждым 
новым сокращением моих мышц. Я нашел в себе силы и поднажал, 
но  не ради папы. Уже в  семь лет я  знал, что его поддержка скорее 
связана со сделанной спортивной ставкой, чем с гордостью за сына.

Кто-то бежит, чтобы побеждать других. 
Я бежал, чтобы победить себя.

Победа волновала меня не так уж и сильно... хотя я, безусловно, 
предпочитал ее  проигрышу. Призы за  первое место в  моей ка-
тегории едва ли  могли кого-нибудь воодушевить. Немногие дети 
в  возрасте от  семи до  десяти лет будут выкладываться по  пол-
ной ради куска железки или уродливой керамической фигурки 
какого-нибудь животного.

Бег сам по  себе был работой  — тяжелой, утомительной, не-
приятной. Бежать ради победы означало довести свои легкие 
до точки взрыва. Заставлять сердце биться так сильно, чтобы оно 
накачивало в  мозг еще больше крови, пока ты  отчаянно не  за-
хочешь, чтобы голова лопнула, а мучительная пульсация в висках 
прекратилась. Нет, бегать ужасно, особенно если стремишься бе-
жать быстрее самого быстрого. Спортивные вызовы меня не при-
влекали. Ради чего я  старался? У  меня были свои мотивы.

Первое место означало внимание со  стороны отца  — редкое 
явлениев семье Фостер. А  за  проигрышем, наоборот, следовало 
полное отсутствие его интереса ко мне. Но в этом не было ничего 
необычного. Таков был привычный уклад в нашем викторианском 
доме ленточной застройки на  Херефорд-роуд, к  северу от  дымо-
вых труб, коптивших небо над центром Болтона.



12

ГЛАВА 1

Я был не особенно физически развитым от природы и скорее сма-
хивал на сорняк — застенчивый, замкнутый и неуклюжий. Но всегда 
знал, что если чего-то очень сильно захочу, то смогу добиться этого 
только собственными силами. Никто ничего не даст мне просто так.

Я жаждал похвалы отца, отчаянно хватаясь за те крохи внима-
ния, которые он время от времени бросал мне, среднему из трех 
сыновей. Я понял, что их можно добиться, если буду участвовать 
в забегах и выигрывать отцу деньги. Хотя и здесь не было никаких 
гарантий.

Я  пытался извлечь плюсы из  ежемесячных соревнований 
по  легкой атлетике, на  которые он  то и  дело отправлял меня. 
И  постепенно начал получать удовлетворение не  от похвал отца, 
а  от  чего-то другого. Например, от  гордости за  себя, вызванной 
осознанием, что я сделал все возможное и добился максимального 
результата. Независимо от  того, выиграл я  или нет.

Меня бы  никогда не  сочли одним из  лучших спортсменов 
в мире, или в Великобритании, или даже в Ланкашире, раз уж на 
то пошло. Для этого нужны и генетические преимущества. Я уве-
рен, что бегунами рождаются. Обо мне такого сказать нельзя. 
Но, оглядываясь назад, я  понимаю, что родился с  другим та-
лантом. Уже в  возрасте семи лет я  мог придумать, как сделать 
что-то лучше, быстрее, наиболее удачно. Я  всегда искал возмож-
ности даже для небольших улучшений, и  находил то, что могло 
дать хотя бы  ничтожное преимущество.

Итак, не  умея передвигать свое тело быстрее других, я  мог 
сосредоточиться на  наклоне головы, на  размахе рук, на  подъеме 
ног, на  том, под каким углом стопы касаются земли, на  дыхании. 
Всех этих уловок, примененных вместе, было достаточно, чтобы 
вырвать несколько метров у  конкурентов. Однако на  остальную 
часть своей физиологии я  повлиять не  мог. Оставалось только 
задействовать «секретное оружие». И  оно у  меня было.

Я  родился в  семье обувщиков, что не  было преимуществом 
само по  себе, но  наша семья изготавливала не  просто обувь. 
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НЕКОТОРЫЕ ЛЮДИ БЕГУТ, ЧТОБЫ ПОБЕДИТЬ  

Мы  были фирмой J.  W.  Foster & Sons («Дж. У. Фостер и  сыно-
вья»)  — производителями спортивной обуви ручной работы. 
И  когда краснолицые соперники смотрели, как я  получаю приз 
победителя  — блестящую ложку, цветочный горшок в  виде по-
росенка или смертельно скучный справочник, — они недоуменно 
переглядывались, мол, как такой дохляк сумел их обогнать, но по-
том их  взгляд всегда опускался на  мои ноги, и  я  готовился к  не-
избежным выкрикам: «Жулик, жулик!»

Я всегда искал возможности даже для 
небольших улучшений, и находил то, что могло 

дать хотя бы ничтожное преимущество.

Остальные мальчишки бегали в  обычных кедах на  плоской 
подошве, а  я  носил шипованные беговые кроссовки, специально 
разработанные и изготовленные для условий конкретного состя-
зания. Я был, пожалуй, самым молодым «спортсменом» в стране 
с  индивидуальной обувью для бега. Но  прежде чем вы  решите, 
что я  рос в  привилегированной семье, а  мои родители пользова-
лись всеми благами, до  которых могли добраться, позвольте мне 
кое-что объяснить.

Не считая беговых кроссовок, я, как и любой другой мальчик 
из  типичной семьи рабочих  1940-х годов, довольствовался не-
большим набором игрушек и игр. Но когда дело доходило до лег-
кой атлетики, я мог похвастаться единственным преимуществом, 
доставшимся мне в наследство: мой де душка изобрел шипованные 
беговые кроссовки. Поэтому, как мне кажется, прежде чем при-
ступить к рассказу о Reebok, необходимо сделать краткий экскурс 
в  историю.

Как и  многие другие города на  северо-западе Англии, Бол-
тон процветал в  период подъема хлопчатобумажной промыш-
ленности в  XVIII и  начале XIX века. Он  стал выдающимся 
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ГЛАВА 1

примером внедрения инновационных идей и  быстрого роста, 
когда в  1779  году местный промышленник Сэмюэл Кромптон 
изобрел прядильную машину «периодического действия». Ее ис-
пользовали для более быстрого и эффективного прядения хлопка 
в сравнении с ручными инструментами. Благодаря этому количе-
ство необходимых заводских рабочих сокращалось, и фабриканты 
получали больше прибыли.

В  конце XIX века мой дед, которого тоже звали Джо Фостер, 
практически случайно стал автором изобретения. В  пятнадцать 
лет у  него было два главных интереса: бег за  местный легкоат-
летический клуб «Болтон Примроуз Харриерс» и  ремонт обуви 
у себя в спальне над кондитерской отца. В последнем он был хо-
рош, а  вот в  беге, как и  я, не  очень.

Однако дедушка Джо обладал мышлением изобретателя. Ему 
надоело плестись среди отстающих в  каждом забеге, и  он  решил 
объединить два своих навыка, чтобы узнать, сможет ли  он до-
браться до  финишной черты быстрее.

Дедушка Джо, вероятно, приобрел навыки сапожного дела, по-
сетив обувную мастерскую своего деда Сэма в Ноттингеме. Среди 
местных спортсменов у него была репутация мастера по починке 
подметок. Джо видел у  него ботинки для крикета, которые тот 
снабжал шипами для лучшего сцепления. Возможно, именно тогда 
зародилась идея применить этот прием и  в  обуви, предназначен-
ной для других видов спорта.

Как бы  то ни  было, в  своей спальне на  Дин-роуд, 90, мой де-
душка Джо приступил к  разработке пары шипованных беговых 
ботинок для самого себя.

В  1895  году он  решил протестировать их  эффективность 
в  местном легкоатлетическом клубе на  соревнованиях по  бегу 
на  средние дистанции.

В  ночь перед его первым забегом обувь все еще не  была 
готова. Своими руками он  успел сшить только одну из  двой-
ных подметок, добавив к  передней части подошвы внешний 
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шипованный слой. Он проработал при свечах до поздней ночи, 
но  ему не  хватило ни  света, ни  терпения, чтобы пришить под-
метку ко  второму ботинку. Охваченный отчаянием, он  просто 
прибил ее  гвоздями.

Его соперники были одновременно заинтригованы и  удивле-
ны. Как посмел этот тихий, скромный бегун думать, что он  мо-
жет от  них отличаться? Неужели ему и  правда нужно жульни-
чать, чтобы победить? И какое, черт возьми, преимущество дают 
эти уродливые разномастные ботинки перед обычными кедами? 
Кто-то смеялся, кто-то издевался, но, готовясь к  старту, Джо ве-
рил, что всех, стоящих рядом, вскоре он  оставит позади.

Когда выстрелил стартовый пистолет, шипы ботинок Джо 
вонзились в  гаревую дорожку, обеспечивая идеальный толчок 
для каждого шага. Он  с  легкостью поднимал ноги, едва ощущая 
обувь. К первому повороту Джо уже на несколько метров опере-
дил всех конкурентов. Когда его тело входило в повороты, на ко-
торых бегуны в  кедах теряли микросекунды при минимальных 
отклонениях тела, шипы направляли движение вперед.

Не испытывая амортизации, Джо чувствовал, как его ноги 
фиксируются на дорожке, стоит им коснуться поверхности, и дви-
гают его вперед на  доли секунды быстрее ног его конкурентов 
в кедах на резиновой подошве. Выигрыш от сцепления с каждым 
шагом был едва заметен, но  в  сумме его было достаточно, чтобы 
и дальше увеличивать расстояние между лидером и преследующей 
его толпой.

Неся меньший вес на ногах и испытывая равномерную нагруз-
ку, Джо чувствовал физическое преимущество. Оно было неболь-
шим. Но  оно было. Достигнув середины дистанции, Джо понял, 
что у  него все еще есть запас энергии. Его легкие не  пытались 
так отчаянно втягивать воздух, как во  время предыдущих забе-
гов, а ноги не казались налитыми свинцом, как обычно. «Может 

быть, все дело в психологии», — подумал он, заходя на последний 
круг. Возможно, это было просто плацебо.


