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ВМЕСТО 
ПРЕДИСЛОВИЯ

Почему все в мире держится на деньгах?
И почему их все время не хватает?

Настасья, 14 лет

Больше чем деньги
Один предприниматель был весь в долгах и не видел вы-
хода. Кредиторы наседали на него. Поставщики требовали 
оплаты. Он пришел в парк, сел на скамейку, опустив голо-
ву, и отчаянно начал искать способ спасти свою компанию 
от банкротства. Тут вдруг перед ним появился незнакомый 
старик.
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— Я вижу, что вас что-то тревожит, — сказал старик.

Предприниматель рассказал о своей проблеме, а старик от-
ветил:

— Думаю, я могу вам помочь.

Он спросил у предпринимателя, как того зовут, выписал ему 
чек и сказал:

— Возьмите эти деньги. Встретимся здесь же ровно через год. 
Тогда вы сможете их мне вернуть.

Затем старик повернулся и исчез так же быстро, как поя вился.

Предприниматель получил чек на сумму 500 тысяч долларов. 
Внизу стояла подпись «Джон Рокфеллер». В те времена это 
был один из самых богатых людей в мире.

«Я могу решить все свои проблемы в одно мгновение!» — по-
думал предприниматель. Но вместо этого он положил чек 
в сейф. Одна только мысль о существовании денег дала ему 
силы найти способ сохранить бизнес.

С вновь обретенным оптимизмом предприниматель начал 
работать. Ему удалось совершить несколько крупных сделок, 
и за несколько месяцев он выбрался из долгов, снова начав 
стабильно зарабатывать.



Год спустя предприниматель вернулся в парк, держа в руках 
тот самый чек. В назначенное время возле скамейки появил-
ся знакомый старик.

Но ровно тогда, когда предприниматель собрался вернуть 
старику чек, откуда-то подбежала медсестра.

— Я так рада, что нашла его! — воскликнула медсестра. — На-
деюсь, он не сильно вас побеспокоил? Он часто убегает из до-
ма и любит всем рассказывать, что он — Джон Рокфеллер.

Предприниматель стоял, совершенно ошеломленный. Целый 
год он крутился как мог, строил бизнес, покупая и продавая, 
будучи уверенным, что в сейфе лежит чек на полмиллиона 
долларов. И тут понял, что не деньги перевернули его жизнь! 
Ему помогла его новая уверенность, которая и дала ему силы, 
чтобы добиться всего, что он теперь имел.

Возьмите инициативу в свои руки.

В решающий момент только уверенность 
играет главную роль.


