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ЧЕМ ВАМ ПОМОЖЕТ ЭТА КНИГА?

1. Вытащит из круговорота дел, подарит новые мысли, новое ви-

дение, новые стремления.

2. Поможет заводить друзей легко и быстро.

3. Сделает вас известнее.

4. Научит переубеждать людей.

5. Повысит ваше влияние, престиж и способность достигать целей.

6. Даст возможность завоевывать новых клиентов и заказчиков.

7. Научит вас зарабатывать больше.



8. Превратит вас в лучшего специалиста по продажам и руково-

дителя.

9. Поможет избегать ссор, научит разбираться с жалобами и сде-

лает легким ваше общение с людьми.

10. Объяснит, как выступать публично, и превратит в приятного 
собеседника.

11. Позволит с  легкостью применять принципы психологии 
в ежедневном общении.

12. Научит заражать энтузиазмом сотрудников.



Эта книга посвящается тому,  
кому не нужно ее читать.

Моему дорогому другу Гомеру Крою





САМЫЙ КОРОТКИЙ ПУТЬ К ИЗВЕСТНОСТИ.
Предисловие Томаса Лоуэлла1

Одним холодным январским вечером две с  половиной тысячи 
мужчин и женщин вошли в бальный зал отеля «Пенсильвания» 

в  Нью-Йорке. К  половине восьмого свободных мест не  осталось. 
В восемь часов на вход в ресторан по-прежнему стояла очередь. Про-

сторный балкон вскоре был забит людьми. Даже стоячие места были 
моментально заняты. Сотни человек, которые устали после рабочего 
дня, полтора часа простояли, чтобы стать свидетелями чего?

Модного показа?
1 Томас Лоуэлл (1892–1981) — американский писатель, телеведущий, сцена-

рист и путешественник. — Здесь и далее прим. ред. 


