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От автора

Если вам в какой-то момент показалось, что многие, все или 
большинство читателей знают, чем вы занимаетесь в жизни, в ка-
кой профессии преуспели и чем конкретно можете быть полезны 
обществу, то вы ошибаетесь.

В связи с этим я кратко представлюсь и опишу круг своих инте-
ресов, обязанностей и возможностей.

Итак, моё имя Табриз Шахиди (и в имени, и в фамилии – ударе-
ние на последний слог), я таджик, фамилия – персидская (вспомни-
те Рудаки, Фирдоуси). Живу и работаю в Москве. По образованию 
пианист. Более 25 лет занимаюсь организацией частных и корпо-
ративных праздников, а также публичных мероприятий с участи-
ем артистов российской и зарубежной эстрады; 20 лет возглавляю 
компанию «Империя Музыки»; 17 лет занимаюсь менеджментом 
артистов.

Поясню: менеджмент артистов – это, в переводе на совсем 
простой, понятный для обывателей язык, помощь в обеспечении 
финансового комфорта в рамках творческой самореализации 
артистов. В моём случае – продажи. Я, будучи директором телеве-
дущих, артистов и актёров, являюсь эксклюзивным представите-
лем эскадрона топовых селебрити и продаю их таланты и умения 
на события и в рекламу.

Иными смыслами, если вы обратились в любое агентство за 
Екатериной Скулкиной, Мишей Галустяном, Лерой Кудрявцевой, 
Леонидом Ярмольником и Игорем Верником (чтобы они прове-
ли ваши корпоратив/свадьбу или отрекламировали ваши про-
дукт/услугу в своих соцсетях), или за Тиной Канделаки и Сергеем 
Минаевым (выступить на форуме или рассказать про ваш бренд 
на весь мир, став амбассадорами), то любые посредники, пред-
ставители брендов, свободные агенты, «знакомые люди», друзья, 
подружки, которые вспомнили или раздобыли мобильный теле-
фон артиста, а также аферисты, возомнившие себя великими ту-
совщиками с личными мобильными звёзд, будут отправлены ко 
мне как к единственному представителю артиста/телеведущего/
актёра.

Не теряйте время!
У любого очень богатого человека или HR/PR/маркетинг-            

директора крупной компании (и у большинства консьерж-служб) 
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в активе тот, кто днём и ночью готов включить все свои ресурсы и 
создать праздник завтра/послезавтра или через неделю. Персо-
нальный ивент-гуру через минуту после получения заявки отве-
тит на вопрос, смогут ли завтра на дне рождения клиента высту-
пить Арбенина, Билан, Клава Кока, Басков, Михайлов, Гагарина, 
Агутин или Киркоров.

Для своих клиентов и дружественных агентств я – та самая не-
отложка, тот самый Человек-паук, который приходит на помощь в 
экстренных ситуациях, и к которому обращаются в период, когда 
до мероприятия достаточно времени для обстоятельной подго-
товки. Скорая Артистическая Помощь.

Моя профессия – создатель совершенных механизмов для 
идеальной коммуникации между клиентами и артистами. Мой 
девиз: жёсткий PR, как основной инструмент увеличения КПД.

Успех – это натянутая тетива, тяжелейший марафон длиною 
в десятки лет и сумасшедшая ответственность за каждое слово, 
каждый шаг. Успех – это умение собрать вселенную вокруг себя и 
себя размножить во вселенной.

Успех – это тяжёлая работа без единой возможности рассла-
биться, уехать отдохнуть, забыть обещания, выключить телефон. 
Успех – это выглядеть безупречно всегда, несмотря на возраст, 
уровень благосостояния. Не более пяти часов сна каждый день 
на протяжении многих лет.

Успех – это смелость, такт, решительность, вкус, обаяние; добро-
желательность, но не мягкотелость, филигранное умение огра-
дить себя от людей и дел ненужных, а других любить так, чтобы 
одна мысль о вас каждый день заставляла их чувствовать себя 
счастливыми. Но чтобы хватало сил и смелости «послать» иных от-
крыто, прекратив всяческое общение.

Успех – это когда ты ходишь и водишь автомобиль медленно 
(быстро ходят студенты и официанты), а обязательства свои вы-
полняешь молниеносно, точно, полностью отдав себя профессии 
и своим проектам. Успех означает, что ты на правильном пути.

Успешных людей много. Их становится всё больше. Я несказан-
но рад, что многие из них окружают меня.

Для кого эта книга?
• Если вам интересна жизнь и работа организатора мероприятий 

– вы узнаете многое о том, как сделать праздник незабываемым.
• Если вы собираетесь изучить, как работает индустрия развле-
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чений, селебрити-менеджмент и что потребуется для того, 
чтобы когда-нибудь стать её частью, – вы сделали правильный 
выбор.

• Если вы молоды и только начинаете свою карьеру певца, поэ-
та, музыканта, пиарщика, маркетолога, менеджера артиста, то 
в российском сегменте нет более полезного контента и кон-
такта.

Ну и самое важное: этот труд посвящён самым талантливым, 
красивым, достойным, доброжелательным, открытым, душевным, 
самокритичным, честным, справедливым, строгим, любимым, ве-
сёлым, работоспособным людям. Во всяком случае, я ради этого 
живу и работаю!

Надеюсь, буду полезен вам этим кропотливым трудом, своими 
мыслями о российском ивент-бизнесе, селебрити-менеджменте 
и букинге артистов.

Знающие люди говорят

«…Самый профессиональный менеджер в российском бизнесе 
мероприятий, который опередил развитие индустрии на многие 
годы и так высоко поднял планку, что большинству конкурентов 
её просто не разглядеть.

Быть тобой очень сложно. Прежде всего потому, что ты очень 
строг к себе, и такую требовательность я мало у кого встречала. И, 
начав с себя, ты имеешь право быть требовательным и к тем, кому 
повезло работать вместе с тобой.

Оптимист, порядочный человек, успешный бизнесмен и пре-
красный семьянин, ты удивительным образом соединяешь в себе 
большое количество замечательных качеств. Твоя невероятная по-
рядочность является для меня одной из главных характеристик, 
позволяющих мне называть тебя не только партнёром, но и другом. 

Да, порядочность, друг мой, – это уже атавизм; и личностей та-
ких практически не осталось. Тем круче быть одним из редких 
людей, которым я могу доверить свою репутацию, имя и деньги, 
зная, что вместе с тобой всё это будет сохранено и приумножено.

Если бы можно было дать премию или отметить человека как 
лучшего в своей работе, то это, наверняка, был бы Табриз Шахиди 
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по одной простой причине: потому что порядочность и профес-
сионализм, помноженные на глубокое знание культуры, образо-
ванность, интеллект, скорость, достоинство, на сегодняшний день 
являются настолько редкой совокупностью качеств в одном чело-
веке, что я не знаю, какие ещё дифирамбы написать, чтобы пере-
дать даже частичку того отношения, которое я испытываю к тебе, 
мой дорогой друг…»

Тина Канделаки

«…Табриз Шахиди, глава конторы “Империя Музыки” и мой ко-
реш, значит для тех деятелей разной степени известности (вклю-
чая меня), чьи дела он ведёт, больше, никак не меньше, по крайно-
сти, чем повитуха в баснословные времена значила для рожениц.

У Табриза Шахиди не бывает подлейшего состояния духа – или, 
когда такая пренеприятная история с ним случается, он, как и я, 
никогда и ни за что этого не покажет.

Мир, по Гейне, “пылает трагедийным огнём”, однако этот па-
рень – доподлинный живчик, как наш с ним друг, Коля Басков, он 
являет собой архетип, который называется “существо образцовой 
жизнерадостности”.

Как у его старшего товарища Владимира Соловьёва, телерадио-
демиурга, у Шахиди органическая аллергия на глупость, беспоря-
док и лень.

Мир Табриза Шахиди кажется герметичным, но он открыт чужим 
горестям, его жажда жизни так же непомерна, как желание совер-
шенствоваться, как тяга к вожделенной благодати, которая нисхо-
дит только на неистовых. Он “поёт без подражаний, без нарочной 
мысли”; у него есть все качества, чтобы сделаться колоссом.

Скорее Земля опрокинется, чем такой Шахиди, каким я его 
знаю и люблю, хоть когда-нибудь, хоть от чего-нибудь впадёт в 
уныние; нам с ним это состояние представляется, если без мата, 
неприличным.

Соблюдает режим, вскакивает, как я, горошком чуть свет, благого-
веет перед заслуженными артистами (самые заслуженные ему бла-
говолят и доверяют) и не употребляет в обществе срамных слов.

Генеральное достижение Шахиди в том, что наш шоу-бизнес, в 
котором макабр переплетён с фарсом, обрёл мотор, и я желаю Ему 
именно вот этого: чтобы Он не впускал в свою жизнь ни макабра, 
ни фарса.



8



9

Надо быть не совсем человеком, чтобы не пожелать парню, не 
утратившему в боях за успех человеческий облик, светозарной 
жизни…»

Отар Кушанашвили

«…С артистами работают директора, а со звёздами работает 
Табриз.

Если бы тебя можно было клонировать, то это непременно 
стоило бы сделать. Так хочется, чтобы таких людей, как ты, было 
больше. Но боюсь, что даже две, пять, двадцать, сто копий не спра-
вились бы с тем объёмом задач, которые ты так легко и изящно 
решаешь. Ты обладаешь уникальными качествами, которые позво-
лили тебе выйти на недосягаемый уровень и держать его столько 
лет в любом деле, за которое ты берёшься.

Многозадачность – твой конёк. Здоровая педантичность во всём – 
твой козырный туз. Нестандартное видение любой ситуации – твоя 
секретная оптика. Человечность и способность всегда протянуть 
руку помощи – твоя миссия, добровольно принятая на себя. Фило-
софский взгляд на жизнь – твоё тайное увлечение. А твои харизма-
тичность и обаяние делают тебя совершенно неотразимым, даже 
когда ты отражаешься в зеркале.

Обнимаю, мой дорогой друг…»
Екатерина Скулкина

«…Табриз Шахиди наделён чуткостью к Слову. Это обыкновенно 
для мыслящих людей, а он – истый мыслитель; он неравнодушен, и 
он – я именно за это его люблю – очень болеет за тех, к кому привя-
зан, к кому лежит душенька его, разом таджикская и европейская; 
он не отступает от идеалов своих, своих принципов.

В Табризе нет, как, например, во мне, ничего от Оззи Осборна – 
он аристократических кровей; его экзистенция – это экзистенция 
парня, у которого от рассвета до заката есть чёткий план.

Напрямую я его не спрашивал, но, кажется, он знает, что драма-
тический релятивизм никто не отменял, и Слава, и Успех не тожде-
ственны Счастью. (Мне ли, горемычному пройдохе, этого не знать.) 
Но иногда случается и такое: есть Успех, и Человек счастлив.

В первую очередь потому, что занимает своё место, потому что 
равен себе, потому что не ждёт милостей, а сам их конструирует.
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Впереди – марафон, но у этого парня поставлены дыхание и 
техника.

Он добежит.
Вот там мы с ним и встретимся, и сверим часы, и проверим 

пульс, и он, есть такое подозрение, тут же побежит дальше…»
Отар Кушанашвили

«Уважаемые претенденты-организаторы моих мастер-классов! 
Пожалуйста, подпишитесь на телеграм-канал @TabrizSuper – бо-
лее вменяемой и прямолинейной информации про взаимоот-
ношения местных организаторов публичных мероприятий и ко-
манд звёзд вы не найдёте нигде. Прочитав посты этого канала, вы 
точно найдёте ответ на вопрос “А почему региональный директор 
Эвелины нам даже не отвечает?” И примечание: это не реклама, 
не взаимный PR, а Табриз – не мой агент».

Эвелина Хромченко

«Есть люди, в работе которых уверен на 200 процентов. Спаси-
бо, Табриз, за то, что ты именно такой редкий человек».

Александр Олешко

«…Табриз Шахиди – гуру отечественной ивент-индустрии, кото-
рый работает с самыми популярными артистами нашей страны. 
Я очень рада, что мне довелось сотрудничать с Табризом! Ведь 
если он организовывает мероприятие, то это всегда надежно и 
красиво…»

Алла Михеева

«И хоть я один из немногих, кто ещё не рекрутирован – держусь 
из последних сил – в мощную Армию звёзд его гигантской “Импе-
рии”, не перестаю восхищаться профессионализмом и человече-
скими качествами “того самого Табриза”».

Андрей Разыграев

«Когда твой директор может решить даже то, о чём ты не успе-
ваешь подумать! Табриз, спасибо! Мы дарим людям праздник, 
когда ведём мероприятия, но сами, благодаря тем, кто заботится 
о нас, получаем не меньшее удовольствие».

Оскар Кучера
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«… Артист на сцене – это верхушка айсберга. До этого прово-
дится огромная работа людьми “невидимого фронта”. Всегда рад 
работать с настоящими профи! Табриз, нас ждут великие дела!»

Валерий Меладзе

«Табриз – большой профессионал и невероятный тёплый вос-
питанный в лучших традициях человек. Я очень дорожу нашей 
дружбой, мой брат. Спасибо твоей семье за твой такт и предан-
ность твоему делу. Для меня всегда большая радость тебя видеть, 
потому что ты – родная душа, человек порядочный, позитивный, 
светлый, творческий. Ты – музыка, и ещё с ясными мозгами, та-
ких людей очень мало. Ты делаешь любимое дело, в котором аб-
солютно уверен и которое прекрасно знаешь, гораздо лучше, чем 
большинство артистов. Если бы таких, как ты, было больше, – при-
том в любой среде, в любой профессии – конечно же, наша жизнь 
была бы гораздо лучше, гораздо добрее, гораздо красивее и обя-
зательно мирной».

Сосо Павлиашвили

«Когда “попадаешь” в его руки, когда его внимание на гастро-
лях сосредоточено на артисте, можно забыть обо всём. Как ему 
удаётся молча создавать атмосферу абсолютного комфорта и за-
боты – понять невозможно. Удивительные ощущения!»

Михаил Галустян

«Промоутер, проверенный временем!»
Валерий Сюткин

«Это Т-34 русского шоу-бизнеса, только с компьютерным управ-
лением. Несокрушимость танка в сочетании с патологической по-
рядочностью. Табриз, таких больше нет, это “Красная книга”! Гор-
жусь, что знаком лично».

Эрнест Мацкявичюс
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Рецензии на телеграм-канал Табриза Шахиди 
от подписчиков

Я благодарю каждого высказавшегося за то внимание и скру-
пулёзность, с которой они подошли к написанию рецензий, и 
хочу, чтобы читатели познакомились с этими замечательными та-
лантливыми людьми.

Екатерина Васильева, директор по PR и рекламе, «МОИ БИ-

ЛЕТЫ.РФ»:
«...Он раздражает своей прямолинейностью и восхищает про-

фессионализмом. Жёсткий перфекционист, превративший своё 
хобби в эдакий #todolist для всех причастных к ивент-индустрии.

Теоретические и практические знания, наблюдения, дисципли-
на, коммуникации и, наконец, объективная критика, разбивающая 
вдребезги узколобость любой причастной к концертной деятель-
ности стороны, – всё это многолетний опыт и тернистый путь Табри-
за Шахиди, доступный к прочтению и анализу прямо сейчас...»

Дарья Щур, хореограф, журналист:
«...Здесь вы найдёте максимум полезной и грамотной информа-

ции, которую сможете применять в своей работе. Это огромный 
багаж знаний и личного опыта человека, который сотрудничает и 
работает со множеством эстрадных артистов. Обязательно найдё-
те подсказки и ключи к созданию успешного бизнеса...»

Евгения Фокина, юрист, маркетолог:
«...Проект уверенно претендует на роль наставника для нович-

ков: журит, направляет, делится жизненным опытом, при этом со-
храняя приятельскую атмосферу повествования.

Мудрый и уверенный мужской слог со стойким ароматом успе-
ха не оставляет равнодушными, превращая “прохожих” и профес-
сионалов в добрых постояльцев, которые всегда возвращаются!

Сквозит во всём этом атмосфера утреннего кофе за чтением 
нью-йоркского The Times.

Эдакое послевкусие успеха, открывающее новые коммерче-
ские ивент-горизонты...»
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Лия Оганова-Саакян, тележурналист, ведущая мероприятий:
«...Дневник человека, которого считают незаменимым десятки 

звёзд первой величины, в том числе – лучшие эстрадные артисты, 
мэтры отечественной журналистики, актёры театра и кино и при-
знанные гении мировой классической музыки.

Хлёстко и метко о закулисье ивента, щедро и без купюр о своём 
многолетнем опыте в топе индустрии. Бескомпромиссная прав-
да о тонкостях искусства мира торжеств от лучшего импресарио 
страны с железной репутацией...»

Ольга Даллакян, зам. главного редактора ГАУ «Клинское ин-
формагентство МО»:

«...Уникальная экспертность, абсолютная клиентоориентиро-
ванность, профессионализм – секрет успеха тех, кто хочет рабо-
тать и зарабатывать в современном мире. Именно эти ценности 
декларирует Табриз Шахиди.

Тексты автора канала способны не только давать пищу для 
размышлений и действий всякому недюжинному пытливому 
уму, но и образовывать, воспитывать, открывать новые профес-
сиональные горизонты любому человеку, интересующемуся 
бизнес-процессами, развитием музыкального искусства и лич-
ностным ростом...»

Ксения Башлай, бизнес-консалтинг, СНГ–Китай:
«...Если вы профессионал или начинаете покорять ивент-        

бизнес, особенно с амбициями на звёздных артистов на ваших 
мероприятиях, то канал @TabrizSuper – это ваша главная настоль-
ная книга, Библия, учебник. Называйте как хотите, но к прочтению 
с самого начала и подробному пересказу – рекомендовано! Ак-
сиомы успешного менеджера, реальные кейсы и секреты успеха 
здесь! Всё гениальное просто, но не все приходят к этому само-
стоятельно.

Удивительно, но столько элементарных вещей, которые я не ис-
пользовала в своем бизнесе раньше, сегодня умножают мой до-
ход, повышают лояльность клиентов и раздражают конкурентов!

Спасибо, Табриз! Вы – супер!
Ах да, важно запомнить: тендеры – это зло...»


